
DIE ELEKTROQUOTE KOMMT! 
MACHEN SIE DARAUS EINE CHANCE

DR. KONRAD WESSNER BLICKT VORAUS, 
HINTERFRAGT UND KOMMENTIERT

»Die jüngst beim Autogipfel im Kanzleramt beschlossene 
Aufstockung der Kaufprämie und die Verbesserung der 
Ladeinfrastruktur werden die Etablierung von Elektroautos 
auch im deutschen Markt weiter beschleunigen. Zusätzlicher  
Rückenwind für E-Autos kommt von der nachrückenden 
Kundengeneration Z, die hinsichtlich Autos und Mobilität 
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aktivistin Greta Thunberg nicht jedermanns Sache ist, be­
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nach konkreten Klimaschutzmaßnahmen doch die Nutzung 
und Anschaffungen von Autos.

So gibt laut einer puls Studie vom Juni 2019 bei 
1.023 Autokäufern jeder fünfte Autokäufer an, dass 
die Fridays-for-Future-Bewegung Auswirkung auf die 
Anschaffung und Nutzung von Autos hat.

Dabei stehen vier Maßnahmen im Vordergrund: Reduktion 
der Autonutzung (53 %), Umstieg auf Elektroautos (46 %), 
stärkere Nutzung öffentlicher Verkehrsmittel (43 %) und 
Umstieg auf kleinere Autos (33 %). Ausgehend von den 
Ankündigungen der aktuellen »elektrisch geprägten« IAA 
werden sich auch die Bedenken gegenüber E-Autos in dem 
Maße reduzieren, wie diese an stabiler Reichweite gewinnen, 
erschwinglich werden und die Ladeinfrastruktur ausgebaut 
sowie die Ladevorgänge schneller werden.

Ein weiterer Treiber grüner Mobilität ist die sportliche CO2-
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neu zugelassenen Pkw einen Grenzwert von 95 Gramm CO2 
pro Kilometer nicht überschreiten dürfen. Dies entspricht 
einer Verringerung des aktuellen Kraftstoffverbrauchs um 
circa 30 %. Überschreitungen dieses Grenzwerts werden 
mit Strafzahlungen in Milliardenhöhe sanktioniert.

Bei der Frage, ob die Kunden beim geforderten Down-
sizing mitspielen, zeigt laut einer puls Studie vom  
August 2019 jeder Fünfte die Bereitschaft, auf ein klei
neres Auto mit weniger Motorleistung umzusteigen. 

Markenhändler mit Lust auf Zukunft bauen von daher be­
reits heute sichtbare Kompetenz für klimaschonende und 
damit aus Sicht der Generation Z »smarte« Fahrzeuge in 
Richtung Elektro, Hybrid, Erdgas und geringerer Motori­
sierung auf – und machen so mit guten Argumenten aus 
der Not eine Tugend. Vor diesem Hintergrund sollten  
Autohäuser ihre Kompetenz in Richtung grüner Mobilität  
u. a. durch den Aufbau und die Herausstellung eines Kom­
petenzbereichs für klimaschonende Fahrzeuge mit mo­
dernster Antriebstechnik auch im Wachstumssegment der 
SUVs schärfen. So lässt sich auch die Attraktivität des Auto­
hauses als Arbeitgeber steigern. Junge Talente wenden 
sich nämlich im Zweifel den Arbeitgebern zu, die es ernst 
meinen mit dem Klimaschutz. Nutzen Sie von daher das 
Zeitfenster bis Ende diesen Jahres und positionieren Sie 
sich frühzeitig als »Local Hero für grüne Mobilität« – bevor 
Gesetzgeber oder unausweichliche Elektroauto- bzw. CO2-
Quoten der Hersteller die Umstellung erzwingen. Im Zuge 
einer solchen neuen Strategie kann der stationäre Auto­
mobilhandel auch (wieder) neue Wertschöpfung beim Kun­
den generieren. Insbesondere auf Elektroautos werden die 
Kunden sicher nicht von selbst und alleine durch die Politik 
getrieben aufspringen. Notwendig dazu sind Erlebnis-Pro­
befahrten und eine aktive Beratung durch Verkäufer/-innen, 
die nicht Benzin, sondern Elektroenergie im Blut haben.«

DR. KONRAD WESSNER 
ist seit 1992 Geschäftsführer bei puls Marktforschung, berät und 
begleitet mit seinem Team Unternehmen und Institutionen beim Strate
giewandel und vermittelt sein Expertenwissen als gefragter Referent und 
Autor, insbesondere in der Automobilbranche. Im TECHNO MAGAZIN 
wird der erfahrene Ökonom regelmäßig aktuelle Branchenthemen 
beleuchten, bewerten und Anregungen geben.
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IN HAMBURG
DIE TECHNO BRANCHEN-MESSE

VOLL  
VERNETZT
   DIE TECHNO EXPO 2019 IN HAMBURG – EIN VOLLER ERFOLG 

Mit freundlicher Unterstützung von:

Die richtigen Partner verknüpfen, entscheidende 
Kontaktpunkte herstellen und aus neuen Schnitt–
stellen Vorteile entwickeln: Das alles und noch  
einiges mehr konnten Gesellschafter, Lieferanten- 
Partner und Besucher auf der TECHNO EXPO 2019 
erreichen – mit Erfolg, wie uns viele berichteten.

Vor der geschichts- und handelstraditionsträchtigen Kulis-
se des Schuppen 52 überzeugten sich am 27. November 
über 300 Gesellschafter und Autohausmitarbeiter von 
Produktneuheiten, Services und weiteren Highlights der 
110 Aussteller aus dem starken Verbund von Deutschlands 
größter Autohaus-Kooperation. Besonderes Interesse weckte 
die Live-Vorführung der Hüsges Schaden-Scanner-App. 
Vor Ort wurde ein Auto mit dem Vorschlaghammer malträ-
tiert und anschließend mit der App der Schaden diag-
nostiziert. Ebenso erfolgreich präsentierten Heni und 
Würth Besuchern neue Services und Kooperations
partner. Heni stellte sein Angebot für Bodensanierung 
mit Mikroorganismen im laufenden Betrieb vor, das zu-
sammen mit dem Anbieter MWK Bionik entstand. Würth 
zeigte wiederum die Potenziale von Digital-Signage-
Lösungen. Exklusiv für TECHNO Gesellschafter wird aktuell 
PLZ-genaue Werbung in Shell-Tankstellen auf großen 
Bildschirmen ermöglicht – gemeinsam mit der Agentur 
Unique 1 und ISM.

Auf über 3.000 m2 hatten die aktuellsten Themen der Auto-
motive-Branche genügend Platz, um sich und ihre Ent-
wicklungen in Szene zu setzen. Das bestätigen auch die 
positiven Resonanzen der Gesellschafter. Im Vorfeld der 
Messe hat die TECHNO bei Gesellschaftern und Industrie- 

Partnern Interessen, Schwerpunkte und Wünsche ab
gefragt. Mit diesen Laufzetteln ausgestattet, ging der 
Gesellschafter über die Messe und trat in Kontakt mit den 
Lieferanten-Partnern. 

»Die TECHNO EXPO soll effektiv für alle Gäste sein, 
Gesellschafter und Lieferanten-Partner zugleich.  
Im Vorfeld haben wir daher Interessen, Wünsche, 
Schwerpunkte abgefragt und so – ganz im Sinne  
eines guten Gastgebers – zusammengebracht, was 
zusammengehört«, betont Arnd-Dierk Müller.

Ausklang fand der ereignisreiche Messetag bei einem  
exquisiten Dinner mit 550 Gästen am Abend, begleitet von 
einem angenehmen musikalischen Rahmenprogramm und 
einer überraschenden Show-Einlage. Natürlich durfte auch 
der gepflegte Ausklang bei einem Drink in der Reifen 
Gundlach-Lounge am Ende nicht fehlen. Hier wurde auf 
Messeerfolge und das nächste Branchenjahr angestoßen, 
das breite Aufgebot der Messe lobend erwähnt und der Aus-
gang der Messe als äußerst zufriedenstellend verkündet – 
von den Gästen und dem Veranstalter gleichermaßen.

Zufrieden waren auch die Teilnehmer des TECHNO  
GIPFEL 2019, der parallel zur Messe am Morgen des 27. 
stattfand und sich mit den Themen Zukunft, Verknüpfung 
und Trends befasste. Hier sorgte vor allem der Speaker 
Sven Gábor Jánszky für spannende Einblicke: Der 
Trend- und Zukunftsforscher sprach über disruptive Kon-
zepte, branchenverändernde Szenarien und die Möglich-
keiten, die die Zukunft bietet, und hob so Themen aufs 
Tablett, die auch TECHNO aktuell bewegen.

RUNDUM GELUNGEN: 
DIE TECHNO EXPO 2019
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Bei uns zählen auch
INNERE WERTE

Mit ausreichend Kupfer bestückt sorgen wir für einwandfreien Kontakt.

KUK-MARDERABWEHR.de
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2019
TECHNO
GIPFEL

TECHNO verbindet. Üblicherweise Gesellschafter, 
Mitarbeiter und Lieferanten-Partner unterschied- 
licher Häuser und Unternehmen. In diesem Jahr  
nutzten darüber hinaus gleich vier TECHNO Gesell-
schafter – Brinkmann, Lackermann, Rosier und  
Starke – den Rahmen der T EXPO und des TECHNO 
GIPFELS, um am Tag zuvor standortübergreifende  
interne Team-Besprechungen zu halten.

»Wir freuen uns sehr, dass Gesellschafter den Termin  
zum Anlass nehmen und sich zusätzlich vernetzen.  
Als TECHNO unterstützen wir gerne alle, die Ähnliches  
vorhaben«, betont Marion Langheld, Marketing- 
leiterin bei TECHNO.

»Wir nutzen die zweijährig stattfindende TECHNO 
EXPO, um im Rahmen eines extern stattfindenden 
Sparten-Meetings alle Logistikleiter der Rosier Gruppe 
marken- und standortübergreifend in einem qualitativ 
hochwertigen Rahmen zusammenzubringen.«
Dipl.-Betriebswirt Hendrik Rosier, Spartenleitung  
Logistik und Leitung Einkauf Rosier Gruppe

»Wir haben die Teile- und Werkstattleiter mitgenom-
men, damit sie sich austauschen und auf einen Wissens- 
stand bringen konnten. Daher waren wir  bereits mit 
dem Erfolg des Vorabends mehr als zufrieden. Auf der  
TECHNO EXPO wurde nach Produkten oder Lösungen 
geschaut, die dann alle Betriebe einsetzen bzw. ver-
wenden. Nicht zuletzt haben wir dieses feierliche 
Event natürlich auch genutzt, um den Mitarbeitern 
eine gewisse Wertschätzung entgegenzubringen, was 
uns bzw. TECHNO durch diese hochwertige Veranstal-
tung, denke ich, auch gut gelungen ist.«
Dipl.-Betriebswirt (FH) Maik Lackermann, 
Lackermann GmbH

GEMEINSAME ZEIT – EFFEKTIV GENUTZT
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REIFEN GUNDLACH-LOUNGE
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MESSE-IMPRESSIONEN

GALA-DINNER

„Die TECHNO EXPO ist aus der Praxis für die 
Praxis. Unsere Mitarbeiter haben die Chance 
die Innovationen und Neuigkeiten in entspannter 
Atmosphäre kennenzulernen, für die täglich 
Praxis zu bewerten und vor Ort den Entschei-
dern gleich ein Feedback zu geben. Die Abend-
veranstaltung ist eine tolle Wertschätzung für 
die partnerschaftliche Zusammenarbeit.“
Maik Osterloh, 
Geschäftsführer Brinkmann GmbH
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Strahlender Sonnenschein, gut gelaunte Gäste und 
eine idyllische Landschaft: Die GREEN DAYS 2019 
waren ein voller Erfolg, auf und neben dem Grün. 

Gemeinsam mit ExxonMobil, Nürnberger, MAKRA und 
TECAR INTERNATIONAL hatte TECHNO vom 19. bis 21. 
September 2019 wieder zum gemeinsamen Tanz auf dem 
Fairway geladen. Dieses Mal ging es ins wunderschöne 
Hohenloher Land, das direkt am ersten Tag mit einem 
Highlight aufwartete: dem genussvollen Welcome Dinner 
im 5-Sterne Superior Wald & Schlosshotel Friedrichsruhe. 
45 Gäste ließen es sich schmecken und starteten wohl ge-
stärkt am nächsten Tag ins Golfturnier.

Bei bestem Wetter konnte auf dem gepflegten 27- 
Loch-Golfplatz mit schnellen Grüns und gut platzierten 
Abschlägen aufgespielt werden. Andreas Holz, Stephan 
Coenen und Albert C. Still erbrachten dabei die beste 
Netto-Leistung. Brutto lagen Mark Karpinski, Dr. Armin 
Zitzmann und Andreas Göbel vorne. Natürlich gab es 
auch in diesem Jahr wieder attraktive Preise zu vergeben. 
Die unter anderem von Bridgestone, Moët und marbet 
gesponserten Gewinne gingen an:

Nearest to the Bottle: Angelika Scheiderer
Longest Drive Herren: Jarkko Stenros
Longest Drive Damen: Charlotte Kjaersgaard
Nearest to the Pin Herren: Heinz Dietz
Nearest to the Pin Damen: Petra Maaßen
»Sieger« Platzreife: Michael Rappl

Die GREEN DAYS waren wie immer ausgezeichnet. Da 
waren sich alle Gäste einig. Das lag nicht nur an der 
sportiven Herausforderung, sondern auch am intensiven 
Austausch zu aktuellen Herausforderungen und Trends 
der Branche und eifrig geführten Diskussionen über die 
nächsten Schritte.

SAVE THE DATE! 
DIE GREEN DAYS FINDEN 2020  
VOM 14. BIS 16.05. STATT.

SCHLAG  
AUF SCHLAG
ERFOLG AUF DEM GRÜN: 
DAS GOLFTURNIER VON TECHNO

Die GREEN DAYS 2019 wurden unterstützt von:

GREEN DAYS

Der Start in ein neues Jahr ist nur dann richtig ge
lungen, wenn ein Besuch in Kassel eingeplant ist. 
Der beste Grund: die erste T EXPO SPEZIAL 2020! 
Am 29. Januar öffnet sie ihre Türen – für zahlreiche 
Lieferanten-Partner und Besucher. 

Die Schwerpunkte der beliebten Messe lauten auch 2020  
wieder: Reifen, Räder, Aftersales. Besuchern wird sich also 
erneut die ganze Vielfalt der drei Themenbereiche präsen
tieren: Alufelgen, Kompletträder, Werkzeuge, Ersatzteile, 
Verbrauchsmaterial und die neuesten Entwicklungen für 

ein gelungenes Geschäft nach dem Autokauf. So kann 2020 
nicht nur bestens ausgerüstet, sondern auch bestens infor-
miert starten. Schließlich kann man zwischen den Produkt
neuheiten und bekannten Bestsellern mit Kollegen und in-
teressierten Fachbesuchern ins Gespräch kommen und so 
gezielt Kontakte aufbauen, ausbauen und pflegen.

NEUES JAHR, 
NEUES MESSEGLÜCK! 

TERMINE 2020 	 OFFIZIELLE TERMINE 

	 STRATEGIE-AUSSCHUSS: 
04.03.2020	 I Frankfurt am Main 
11.08.2020	 I Frankfurt am Main 
12.11.2020	 I Frankfurt am Main

	 BERATERAUSSCHUSS:  
03. – 04.03.2020	 I Norderstedt 
12. – 13.05.2020	 I Norderstedt 
29. – 30.09.2020	 I Norderstedt  
17. – 18.11.2020	 I Norderstedt

	 AUFSICHTSRATSSITZUNG:   
31.03.2020	 I Frankfurt am Main 
25.06.2020	 I Hamburg 
16.09.2020	 I Bergisch Gladbach 
25.11.2020	 I Norderstedt

	 TECHNO THEMENTAG:  
10.03.2020	 I Frankfurt am Main 
26.05.2020	 I Frankfurt am Main

	 TECHNO CHANGE CLUB:   
11. – 12.11.2020	 I München

	 GREEN DAYS:   
14. – 16.05.2020	 I Donaueschingen

	 OT REGIO/TECAR TERMINE 

	 OT REGIO INFORMATIONSTAGE:  
12.02.2020	 I Frankfurt am Main 
18.03.2020	 I Frankfurt am Main 
29.04.2020	 I Frankfurt am Main

	 OT REGIO ERFA-TAGUNG:  
28.01.2020	 I Kassel 
23.06.2020	 I Bad Windsheim

	 TECAR SUPERVISORY BOARD MEETING:  
24.03.2020	 I Frankfurt am Main 
24.06.2020	 I Hamburg 
02.12.2020	 I Edinburgh

	 TECAR SHAREHOLDERS MEETING:  
24.06.2020	 I Hamburg

	 15TH TECAR MARKET PLACE:  
03.12.2020	 I Edinburgh
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INFOS ZUR T EXPO SPEZIAL 2020 
IN KASSEL ERHALTEN SIE VON  
BIRGIT SUHR: T. 040.526 099 152

	 T EXPO SPEZIAL 29
Jan.

Kassel

	 T EXPO SPEZIAL 24
Juni

Bad Windsheim

	 TECHNO GIPFEL 17
Sept.

Bergisch Gladbach
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